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 عنوان المنزل

العوايد  الإسكندرية القوات البحرية / أول المنتزه /  / خلف معسكر   

 التعليم
 جامعة الإسكندرية

قسم محاسبة -بكالوريوس تجارة    

مصري :  الجنسية  

١٩٨٥يوليو  ١٤:  تاريخ الميلاد  

 مهاراتي في ادارة الحسابات
التنظيم -  

إدارة الوقت -  

البيانات - إصدار فواتير العملاء والتأكد من تسجيل جميع   

إقناع العملاء والتعامل معهم باحترافية - القدرة على   

التكيف - القدرة على   

المالية - الإدارة   

التواصل الفعال -  

حل المشكلات -  

البرامج المحاسبيةاستخدام  إجادة  -  

أوفيسإجادة برامج   - مايكروسوفت   

التعامل مع الموردين - القدرة على   

التعاون - مهارات   

 مهاراتي في ادارة المبيعات
وتحقيق أهداف المبيعات المحددة لقدرة علي ا  وتقديم المنتجات أو الخدمات بشكل فعال،  قوية مع العملاء،  ولدي   بناء علاقات 

المنتجات   مهارة،  البحث عن العملاء و البيع  مهارةالتواصل،   مهارة مجموعة مهارات منها إدارة   مهارةالتفاوض،   مهارة،  فهم 

العملاء المبيعات  مهارة  يالعمل الجماع مهارة استخدام التكنولوجيا  مهارة  علاقات  القدرة على مواكبة التطورات في مجال  .  

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

 نبذة عني 
  مهارات لدي  عامًا. ٥١أنا محاسب عام ومدير مبيعات في شركة سيراميك وبورسلين وأدوات صحية. لديّ خبرة تزيد عن  

التكيف مع  واقناع العملاء ومساعدتهم في اختيار المنتجات ادارة المبيعاتوتحليلة ومهارة حسابية   البيئاتواتمتع بالقدرة علي 

العمل العمل في شرك الجديدة والعمل بشكل فعال مع فريق  وان  وتحسين اداء العمل مساهمة في تطويرهاوال  الموقرة  تكمأرغب في 

النجاح و . التقدمنعمل معا علي   

المهنية  الخبرة 

 محاسب في شركة العمار ستايل )سيراميك وبورسلين( من ٢٠٢٠ إلى ٢٠٢٥ )حتى الآن(

التجارية وحسابات العملاء - إدارة الحسابات   

الثابتة للشركة ومراقبة الإهلاك - إدارة الأصول   

المالية،   - الماليةتسجيل الفواتير والمدفوعات، وإدارة الأوراق  والتخصصات   

المقاولات إعداد  - المقاولاتو.  مستخلص  لطبيعة عملي السابق في المواقع والتطوير العقاري نظرا لدي خبرة في مجال   



  مدير فرع شركة العمار ستايل سيراميك وبورسلين بخبرة خمس سنوات من ٢٠٢٠ إلى  ٢٠٢٥ مع عملي كمحاسب 

الفرع وأدائه، اشرف   إلى عملعلى عمليات  كمدير مبيعات.ي  بالإضافة   

المالية والبيعية للشركة والفرع .  تحقيق الأهداف   

 تقييم أداء الموظفين بعد فترة التجربة  

 مدير مبيعات من ٢٠١٤ إلى ٢٠٢٠
العمار ستايل للسيراميك والبورسلين، ساهم -الإسكندرية   -في مصر    اتشركال  كبريمدير مبيعات  في زيادة مبيعات    تشركة 

وتطويرها  الشركة  

 مشرف مبيعات من ٢٠٠٨ إلى ٢٠١٣

في المواقع، ومدخل بيانات العملاء،   وممثل تسويق الشركة  العمار،  مبيعات في معرض شركة  التكلفة   وعمل مقايساتمشرف 

للعملاء والوحدات الخاصة بهم  والأسعار  

 تسويق اليكتروني وإدخال البيانات، وثائق ونماذج وملفات

بهدف زيادة المبيعات والانتشار.تنظيم حملات إعلانية لمنتج معين عبر الإنترنت ومواقع التواصل الاجتماعي   

 شركة خبراء مصر للبرمجيات من ٢٠٠٠ إلى ٢٠٠٣

برامج المحاسبةالبرمجة وتسويق  ال   

 الخدمة العسكرية:

البحرية قدوة حسنة أداء الخدمة العسكرية في   : درجة الاخلاق 

 اللغات:

 )اللغة الأم( :  العربية

 (B1اللغة الانجليزية :  )المستوي 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 


