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 الملفالشخصي
  سجل (FMCG).الحركة السريعة الاستهلاكية السلع  قطاع   في  واسعة   خبرة   مع تحقيقالنتائج  نحو  موجه و   ديناميكي  مبيعات  أخصائي 

  علاقاتمل  ع والحفاظ   بناء  في   بارع  .وليز  ،  ،بيبسيكولا  جُهينة  ذلك   في  بما   شركات   المبيعاتعبرعدة  أهداف  تجاوز  و   تحقيق  في   حافل 

  السوق،   ،وتحليل   العملاء   خدمة   في ماهر .لنجاح ا  لتحقيق  المبيعات  فرق وقيادة فعالة، مبيعات  استراتيجيات وتطوير  ، العملاء مع   قوية 

  ،وحل   قيادية   ،وقدرات ممتازة  ل تص الا   بمهار   يتمتع .  ة المتغير  السوق  ظروف   مع  التكيف لي  ع  قوية  قدرة   مع  ،   للمنتجات   والترويج 

 .فورا الكفالةونقل  للعمل  مستعد .الكامل  رضاالعملاء بتحقيق  والتزام  مهني سلوك اليب ئسي،  المشكلات

 التعليم 

 
 قسم   ،  التربية  في  ببكالوريوس

 

   

 العربي )بيدر( الفارس  شركة 
 2007لحاسب ا  معل 

 

 المهارات 

 
مهارات  . الحاسوب ستخدامتقان إ 

 .اتصال ممتازة

 مندوب قسم التخفيضات في الدمام والخبر 
 : حتي الان 2024اغسطس-من                                                  

 مسؤل عن مبيعات قسم التخفيضات في الدمام والخبروعمل عروض للعملاء 

 )السوبرماركتوالجملة(شركةستارفودللصناعات  

    سوبرماركت& الجمله   مندوبمبيعات 

 2022اغسطس : 2202نوفمبر                             

.العملاء   ارض وضمان ،  الجملة و السوبرماركت  في  للعملاء   المبيعات  أنشطة تنفيذ 

 .توسيع قاعدة العملاء   و   فرص عمل جديدة  تحديد 

 .المحتملين  للعملاء  التقديمية العروض  و  للمنتجات التوضيحية العروض  تقديم

 ي أ   ظل  في  العمل لي  ع القدرة 

 .ظروف 
مع    التكيفلي ع   القدرة  و   المرونة

 التطورات في مكان  التغيرات و 

 مبيعات  مشرف 2202نوفمبر:-1202مارس 

 للتجارة  جلال محمدعلي   مؤسسة 

 .العمل 
تحقيق   و  العملاء غضب إدارة

 .التام رضاهم

 .لعمل في ا ى أخلاق و احترافي مظهر 

 .الإرشاد    و  التدريب   تقديم  و  المبيعات    مندوبي من فريق  لي ع   الإشراف
 السنوية   و  الشهرية   الأهداف   لتحقيق   المبيعات   وخطط     ات استراتيجي   تطوير 

 .التحسين جراءات   وتنفيذ إ الفريق   أداء   متابعة  .

  وإدارة  القياديةي ة ع القدر 
 .شاملة بالطرق   معرفة.  الفرق

 سارية   قيادة رخصة 

 

 امتلك سياره خاصة 
 

 

 اللغات

 مبيعاتجملة  مندوب 2013-2018

 )ليزبيبسكو (ةالسعودي فودز  سناك  شركة

.المبيعات  في  املحوظ ا  انمو  ق  محق ،  الجملة عملاء  قاعدة  وتوسيع  إدارة 

 .الموزعين والاتفاقيات مع كبار تجار التجزئة   العقود ولي ع  التفاوض 

 

 اللغةالأم :العربية 

 متقدمة :الإنجليزية 

 

 
لتلبية ضمان مستويات مخزون وتسليم المنتجات في الوقت المناسب  

 .طلبات العملاء 
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 مندوبمبيعات  2009-2013

شركةالمشروباتالصناعية 

 )بيبسيكولا (السعودية

تحقيق أهداف المبيعات وزيادة الحصة السوقية من خلال تقديم وترويج المنتجات  

 .بشكلفعال 

 .المحدد   الوقت   في المنتجات   تسليم ضمان   و  للعملاء  منتظمة  بزيارات  القيام 

 .سريع  بشكل  مشاكل  أي   وحل   ممتازة  عملاء   خدمة   تقديم 


