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الشخصي الملخص  

لاستراتيجي، وتطوير باحث اقتصادي ومساعد إداري طموح يتمتع بخبرة واسعة في البنوك الإسلامية، والتدقيق المالي، والتخطيط ا

. ماهر عملية، وإدارة العمليات الإدارية، وإعداد تقارير ناجحةتلك قدرة مثبتة على إجراء دراسات جدوى امالأعمال، والنمو المؤسسي. 

اميكية مؤسسة دين في دور. أبحث عن ةالاستراتيجي، وبناء علاقات قوية مع العملاء، وتحديد فرص النمو بيعاتالمأداء في تعزيز 

 .ؤسسةمللأستثمر فيه مهاراتي التحليلية والإدارية وخبراتي في تطوير الأعمال لدفع التقدم المالي 

العملية  الخبرات  

 . والتطوير الخبرة للدراسات   دار  مركز – : باحث اقتصادي ومساعد إداري مايو 2020 – 2023

 التحليل الاقتصادي •

 تقديم الاستشارات الاقتصادية •

إعداد دراسات الجدوى الاقتصادية لمشاريع استثمارية في القطاعات التجارية، الصناعية، الزراعية، والعقارية، بما  •

 يشمل:

aليل الجوانب المالية والتجارية للمشاريع لتقييم جدواها الاقتصادية وإمكاناتها في السوق.. تح 

b.تقييم المخاطر المحتملة وتقديم التوصيات الاستراتيجية لدعم عملية اتخاذ القرار . 

c.إعداد تقارير تفصيلية تلخّص نتائج الدراسات وتقدّم مقترحات قائمة على البيانات . 

 التعاون مع الفرق الفنية والإدارية لضمان توافق الدراسات مع أهداف المؤسسة ومتطلبات السوق. •

 تنسيق وجدولة الاجتماعات الإدارية لضمان كفاءة التشغيل المثلى. •

 المعلومات بين مختلف الإدارات داخل المركز. ضمان التنسيق السلس وتدفق •

 لعب دوراً محورياً في تنظيم الفعاليات الداخلية والأنشطة الأكاديمية، بما يشمل: •

a.  ندوات علمية اقتصادية 3ورش عمل و 7تنظيم 

b. ُ2023إلى مايو  2012قيمت خلال الفترة من مارس أ 

c. تحدثين، والإشراف على إدارة الفعاليات في الموقعشملت المهام: التخطيط اللوجستي، تنسيق الم. 
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 . إربد   – مدقق مالي صندوق الطلبة اليمنيين  :  يناير 2014 – يناير 2017

 فعالة همالي إعداد وتنفيذ خطط •

عضو، مع ضمان دقتها واكتمالها والامتثال للأنظمة  500مراجعة البيانات المالية لصندوق يخدم أكثر من  •

 واللوائح المعمول بها.

 .مناسبة حلولتحليل المخاطر واقتراح  •

لتدقيق ومراجعات الإدارة، من خلال تقديم رؤى استراتيجية تدعم التخطيط المالي إعداد التقارير السنوية ل •

 واتخاذ القرار.

 الحفاظ على سرية البيانات المالية •

 . خولان – صنعاء  غازشركة  مبيعات مدير  – فبراير 2007 – نوفمبر 2008

 .استقبال العملاء وتقديم المساعدة اللازمة لتلبية احتياجاتهم •

 .وكيلًا 370إلى  250أسطوانة، وتوسيع شبكة الوكلاء من  50,000إلى  45,000زيادة المبيعات السنوية من  •

 .وكيلاً بشكل مستمر 250إدارة وتحديث قاعدة بيانات العملاء التي تضم أكثر من  •

 .ة وقوية مع العملاء والشركاء التجاريين والحفاظ عليهابناء علاقات إيجابي •

 .التواصل الفعاّل والمتابعة المستمرة مع العملاء المحتملين لتحويلهم إلى عملاء دائمين •

 اللغات 

 مالعربية: اللغة الأ -

 متقدم :الإنجليزية -

والتدريب  ليمالتع  

 (2018 - 2014جامعة اليرموك، الأردن )-ماجستير في الاقتصاد الإسلامي والمصرفية  -

 (2013 - 2009جامعة اليرموك، الأردن ) -بكالوريوس في الاقتصاد الإسلامي والمصرفية  -

 (2018صنعاء )ديسمبر  -معايير سفير للإغاثة  -

 (2021رئاسة الوزراء ) -التخطيط الاستراتيجي  -

 .2021يوليو  -للأعمالء انمكز رم -الأصغر و غيرة ويل المشاريع الصتم -

  المهارات والقدرات
 الإنترنت والبريد الإلكترونيخدام است، Office (word, Exell, power point)، برامج Windowsنظم التشغيل:  •

 إدارة الوقت، أرشفة الوثائق، كتابة المراسلات، خدمة العملاء مهارات تواصل ممتازة، عرض، استماع، كتابة •

 .انضباط، قيادة، عمل جماعي •


