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ة تزيد عن  ف يتمتع بختر
ي مجال المبيعات مع سجل حافل بتحقيق الأهداف البيعية 5مندوب مبيعات محتر

 
وزيادة ولاء العملاء.  سنوات ف

ي بناء العلاقات التجارية، والتفاوض الفعّال، وتحليل احتياجات العملاء لتقديم حلول مناسبة تعزز من حجم المبيعات.   لديه
 
مهارات ممتازة ف

كة.  ي تحقيق أهداف الشر
 
 يسعى للانضمام إلى بيئة عمل ديناميكية حيث يمكنه تطوير مهاراته والمساهمة ف

 

ات العملية |   Work Experienceالخبر

كة التوحيد والنور -مندوب مبيعات   شر

 7171مارس  - 7102اغسطس 

  .ي توسيع نطاق العملاء
 التعاون مع فريق التسويق لتنفيذ حملات ترويجية ناجحة أسهمت ف 

  .العمل على تعزيز تجربة العملاء من خلال تقديم استشارات مهنية حول المنتجات 
 ي جذب عدد كبتر من العملاء الجدد.  تقديم عروض

ة أسهمت ف   ترويجية ممتر 

كة جهينة –مندوب مبيعات    شر

قية/ مصر  0200يناير – 0202يناير   | الشر

  ي المبيعات بنسبة
اتيجيات تواصل فعالة مع العملاء. 02تحقيق زيادة ف   % من خلال تطوير استر

 55ا أدى إلى زيادة الولاء بنسبة متابعة طلبات العملاء والتأكد من رضاهم بعد البيع، مم.% 

كة قصر الفضة –مندوب مبيعات    شر

اير  قية/ مصر 0202ديسمبر  –0200فبر  | الشر

  .تطوير قاعدة بيانات للعملاء المستهدفير  وتعزيز فرص البيع المتكرر 
  اتيجيات البيع الاستشارية. 02تحقيق نسبة مبيعات تفوق التوقعات بنسبة  % عتر استر

 Educationالتعليم |  

قية  –  بكالوريوس تجارة شعبة   مصر -جامعة الزقازيق بمحافظة الشر

  ف  0202دورة محاسب مالى محتر
   دورة فThe Electronic Accounting in QuickBooks 
 تدريب على اعمال المحاسبة المالية  
  دورة معتمدةAdvanced Excel  
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 Skillsالمهارات | 

 

  .مهارات التفاوض والإقناع لزيادة المبيعات 

  .القدرة على بناء علاقات قوية مع العملاء وتعزيز ولائهم 

  .تحليل السوق وفهم احتياجات العملاء لتقديم حلول مبتكرة  

  .كة  العمل ضمن فريق لتحقيق الأهداف البيعية المشتر

  .مهارات تواصل ممتازة مع مختلف الفئات 

 Languagesاللغات | 

 

  :ممتازالعربية 
  :ية ز ا الإنجلب 
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